RADCE

NA FINANCE

JEDNODUSSI
_ OVERY,
PREHLEDNEJSi
SMLOUVY
A RYCHLE VYRIZENi
PUJEKY

NOVY KLIENTSKY PROSTOR MODRE PYRAMIDY



Guzman

obchodni a stavebni

Jiz 20 let
stavime Spickové
drevostavby
systému
Haas Fertigbau.
Postarame se
o vas vysnény dim
od zacatku do

Jsme Spickovi profesionalove.

volejte: +420 736 488 000 | piste: info@guzman.cz | www.guzman.cz



0 UVODEM

Obsah

4 Novinky a akce 12 Zdenka Zemanova: Modra
6 Inovace Uvérové nabidky pyramida mi umoznuje
8 Predstavujeme organizovat si ¢as

14 Kampan Regina predstavuje
skutecné poradce

Tiraz

Vazeni klienti, mili étenafi,

v kazdém vydani naseho magazinu se snazime pfinést fadu zajimavych rad
a informaci, ale ekl bych, ze pravé toto vydani by vam rozhodné nemélo
uniknout. Pro¢? ProtoZe pfistupujeme ke zménam, které se vas, nasich klien-
td, bezprostfedné tykaji a které jisté uvitate. Pfedsevzali jsme si, ze vam
budeme pomahat vytvaret nové spokojené domovy. S tim (zce souviseji
moznosti, jak si nové bydleni pofidit nebo jak vylepsit to stavajici. A proto
jsme pristoupili k zasadni inovaci nasi Gvérové nabidky. Cilem je, aby nase
hlavni produkty - HypoGvér a RychloGvér - byly co nejjednodussi a jejich vy-
fizovani bylo pro vas co nejsrozumitelngjsi. Podrobnéji se o véech zménach
dozvite v rozhovoru s Alesem Masanskym. Véfim, ze pozitivni zmény jisté
sami ocenite pfi jednani s vasim finan¢nim poradcem. Jisté uvitate i to, ze
jdeme cestou bezpapirové spole¢nosti a vétsinu dokumentl zpracovavame
elektronicky, v€etné elektronického podpisu.

Dalsi pfijemnou zménou je to, Ze ménime koncept poradenskych center.
Uz v lednu jsme otevrieli nové prostory v nasi centrale v Bélehradské ulici
v Praze. V téchto dnech finiSujeme v Hypocentru v Jindfisské ulici a budou
nasledovat dalsi. Chceme, abyste se u nas citili pfijemné - pokud mozno
»jako doma*, a tak rusime klasické bankovni usporadani, prostory prosvétlu-
jeme a vybavujeme modernim pohodlnym nabytkem. A samoziejmé to ne-
jsou jen tyto dva body, ve kterych ménime Zivot v Modré pyramidé. O dalsim
se doctete na strankach tohoto magazinu nebo také na webu a Facebooku
Radce na finance.

Mozna si feknete, ze ,to je prfece bézné“ ze se produkty vyvijeji a pro-
stfedi méni, ale vérte, Ze my si na téchto zménach davame opravdu zalezet.
Chceme, aby se v ,Modré” citili dobfe jak nasi klienti, tak také nase tymy.
Budu rad, kdyZ nam napisete, co na zmény, kterych jste si vsimli, rikate.
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AKTUALITY

MOUDRE POJISTENI
JE JESTE MOUDREJSI

Moudré pojisténi jako rizikové Zivotni pojisténi zajistuje komplexni ochranu
pro pfipad Grazu, nemoci &i smrti. V pfipadé nestastné udalosti jim zabezpe-
Cite sebe i své blizké, o které bude dobfe postarano. Od dubna 2017 se Mou-
dré pojisténi rozsituje o pojisténi pro déti od narozeni az do 26 let. Vstupni
vék pojisténce se pritom musi pohybovat v rozmezi od narozeni do 14 let. Na
jednu smlouvu dospélého lze pojistit az Ctyri déti. Vybirat lze ze tfi variant
pojisténi: Zaklad, Komfort a Exklusiv.

Uvéry u Modré
budou jednodussi,
rychlejsi,
prehlednéjs

Uvérova nabidka Modré pyramidy pfichazi od dubna
2017 se zménami, které produkty i proces jejich vy-
fizovani maximalné zjednodusi, zprehledni a zrych-
li. Produkty se svou strukturou priblizi hypotékam,
smlouvy se budou zpracovavat prevazné digitalné
a soucasti je rovnéz biometrické podepisovani, které
vyrazneé Setfi cas klientl i financnich poradcd. Vice si
0 zménach prectéte v rozhovoru s Alesem Masan-
skym na stranach 6a 7. «

100 let republiky
‘ 130 let v pohybu@

6% o
Pt
,'?_
Lsonl b
\

4 RADCE

Pfijd’te oslavit dvojité vyroci
na piknik do Botanické zahrady

Modra pyramida je partnerem prvni etapy programu ,100 akci ke 100. vyroci re-
publiky", jehoZ soucasti bude i ,Den s Modrou pyramidou” v rémci pochodu Piknik
v botanické v nedéli 18. 6. 2017.

| kdyz do vyroci sta let republiky zbyva vice nez rok, Klub ceskych turistl
prichazi jiz nyni se seridlem pochod( a akci s ndzvem , 100 let republiky, 130 let
v pohybu". Turisté tak oslavuji nejen blizici se vyroci republiky, ale také si pripo-
minaji 130. vyroc¢i vzniku svého klubu.

Modrd pyramida je hlavné partnerem ,Pikniku v botanické" a zve na ni nejen
nadsené turisty, ale i rodiny s détmi, a to i rodiny svych zaméstnanc( a financnich
poradcl. Botanickad zahrada v prazské Troji se v nedéli 18. cervna 2017 stane
cilem nékolika tras o rGzné délce a narocnosti, pro zdatnéjsi dokonce deseti-
kilometrového turistického béhu se startem u Naprstkova muzea. 0dménou za
naslapané kilometry bude piknik v Botanické zahradé provazeny napriklad vy-
stoupenim sportovniho aerobiku, tvorivou dilnickou pro déti a dalsimi akcemi.
Vice informaci na www.100letvznikurepubliky.cz. ¢



Modry prostor k jednani i relaxaci

Vedeni Modré pyramidy zareagovalo na prani zaméstnanc mit v budové cent-
raly mistnost vhodnou k neformalnim jednanim, odpocinku a dalsim aktivitam.
Ale podminkou bylo, Ze si tento prostor ze Skolici mistnosti prebuduji sami. Dnes
je doslova chloubou vsech a nikdo nechce véfit, ze u toho nebyl ani architekt, ani
7adna dodavatelska firma. Mistnost, kde se nyni nachazi Modry prostor (o nazvu
se rozhodovalo v anketé), slouzila ptivodné ke skolenim. k jednani Celou jednu
sténu pokryva velké platno s fotografii Kldnovického lesa od Véaclava Holice, na
podlaze jsou zelené koberecky, a hlavné - délici sténu mezi prostorem pro rela-
xaci a pracovni ¢asti tvori kmeny brizek. | ty vlastnoru¢né narezali zaméstnanci
Modré pyramidy, samozrejmé po dohodé s lesniky. Také design pohodlnych se-
dacich vak( navazuje na lesni motivy. Drevéné prvky vcetné podlahy jsou dilem
Davida Stadlika, ktery se ve volném &ase vénuje truhlafing. Probihaji zde napfi-
klad hodiny jégy nebo cviceni k protazeni bolavych zad. Prostor je ale i mistem
pro neformalni setkdni, planuji se tu vernisaze, projekce fotografii nebo charita-
tivni akce. ¢

Co hlasi barometr
stavebniho spofeni

Dalsi vydani Barometru obliby sporicich produktd po-
tvrzuje stabilni misto stavebniho sporeni. V porovnani
se zacatkem minulého roku se letos nejvétsimi sko-
kany v oblibé sporeni staly investice do starozitnosti
a drahych kovl. V zavésu za nimi vzrostla také obliba
stavebniho sporeni. Naopak nejhdre v tomto porovna-
ni dopadlo sporici konto. Zatimco v roce 2016 ho mélo
v oblibé 49 % respondentd, nyni je to o pét procentnich
bodl méné. Podobné klesla i obliba Zivotniho pojisténi.
Nejnizsi oblibu si stale drzi terminovany vklad, ktery za
zajimavou formu ukladani penéz povazuje 23 % respon-
dentd. Vyplyva to z prizkumu verejného minéni agen-
tury IBRS provedeného na 1 000 respondentl. Je to uz
paty prizkum za sebou, v némz na Spici zlstava staveb-
ni sporenti, které preferuje 59 % dotazanych.

Do prace na kole
opét pro Cerné
koné

Modré pyramida se opét zapoji do celorepublikové
soutéze ,Do prace na kole", kterou organizuje kazdy
kvéten iniciativa Auto*Mat.

Hlavnim cilem soutéze je zvysit pocet pravidel-
nych cest na kole ve méstech, a tim v nich zlepsit pro-
stfedi pro Zivot. Lidé z Modré pyramidy jsou soucasti
akce jiz od roku 2010, a protoze nechtéji jezdit na kole
a nové i chodit do prace ,jen tak", rozhodli se podpo-
rovat projekty pro handicapované cyklisty organizace
Cerni koné. | letos bude jezdit na ¢tyficet zaméstnan-
cl Modré pyramidy po cely kvéten do prace na kole,
s logem Cernych koni na zadech, a bude se snazit
shromazdit ve verejné sbirce co nejvétsi finanéni ob-
nos v jejich prospéch.

Cerni koné jsou neziskova organizace usilujici
o rozvoj cyklistiky handicapovanych a o jeji propojenti
s béznou cyklistikou. Jejich velkym a velice Gspésnym
projektem je Vitr ve vlasech, v rdmci kterého chtéji vy-
bavit handbikem co nejvice déti, které nemohou jezdit
na kole. ¢«



CE UVEROVE NABIDKY

JEDNODUCHOST
PREHLEDNOST
A RYCHLE VYRIZENI

Modra pyramida od dubna zdsadné zménila svou nabidku Gvéra. V cem zmény spocivaji a jaké dalsi
novinky v Modré pyramidé prichystali jsme se zeptali ¢clena predstavenstva AleSe Masanského.

Kdyz pred dvanacti lety prisla Modra
pyramida se svym HypoUvérem, byla
jednou z prvnich stavebnich sporite-
len, ktera konkurovala bankam a je-
jich klasickym hypotékam. HypoGvér
lakal klienty zejména svou flexibilitou
a po celou dobu fungoval bez vét-
Sich inovaci. V uplynulych letech se
ale hypotecni trh vyrazné rozvinul,
a proto Modra pyramida zasadné
zmeénila svou nabidku Gvérd. Inovace
se pfitom netykaji jen samotného Hy-
polvéru, ur¢eného na nakup novych
nemovitosti, ale i neméné popular-
niho RychloGvéru, vhodného hlavné
pro rekonstrukce bydleni.

LVytvofili jsme sadu zbrusu no-
vych (vérovych produktl. Chtéli
jsme, aby byly pro klienty maximalné
jednoduché, coz je jejich nejvétsi vy-
hoda,” uvadi Ales Masansky.

Bude staéit jediny podpis

Jako vzor slouzila Modré pyramidé
klasicka hypotéka jako ikona Gvérd na
bydleni.

HypolGvéry jsou nyni vyrazné
jednodussi. Klient bude od pocatku
pribéh svého Gvéru znat a zaroven
si bude moci dopredu urcit, na ja-
kou dobu zafixuje Grokovou sazbu.
Nasledné jednim podpisem zaloZi
stavebni sporfeni a zaroven zazada
o Gvér. Pak uz jen vyuZije prostredky
na splnéni svého snu o bydleni, kaz-
dy mésic zaplati Modré pyramidé
dohodnutou sumu a o nic dalsiho se
nebude muset starat.

,Stale to pritom bude Gvér ze sta-
vebniho sporeni, plati totiz, ze kdyz
stavebni spofitelny pGjcuji klientovi
penize, jsou tyto penize ze zakona
svazany se smlouvou o stavebnim
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spofeni. Nové v Modré pyramidé
ovsem je, ze po dvou letech bude
Gvér v podstaté klasickou hypotékou
s anuitnim splacenim. Tento inova-
tivni pfistup neni ve stavebnich spo-
fitelnach standardem,” rika Ales Ma-
Sansky.

Popularita Rychlolvéru

jesté vzroste

Stejné proménila Modra pyramida
i svj RychlolGvér. Cely proces se
zjednodusi a zrychli. RychloGvér je
pfitom mezi lidmi velmi popularni,
nebot jako nezajistény Gvér stoji mezi
spotrebitelskym Gvérem a hypotékou
a slouZi tak hlavné k financovani re-
konstrukce nemovitosti, modernizace
bydleni, drobnych Gprav bytu ¢i domu
apod. Jeho vyhodou je, Zze zapliuje

=

misto, které nepokryva Hypouavér ¢i
hypotéka, nebot je u nich vzdy nutné
zajisténi nemovitosti. Ve chuvili, kdy
klient svou nemovitost do zastavy dat
nemuze nebo nechce, je tedy Rychlo-
Gvér spravnou volbou.

Pohotovostni Gvér pomaha

pfi vybéru bydleni

Predstavované zmény se promitnou
i do tzv. pohotovostnich Gvér(, tedy
Gvérd, které Modra pyramida schva-
li klientovi ve chuvili, kdy resi pofizeni
nového bydlent, ale konkrétni nemo-
vitost jesté nema vybranou. Klient
tak ma pfi jednani s prodavajicim
.V kapse“ dohodnutou sumu, kte-
rou mlze rychle vyCerpat ve chvili,
kdy si svou nemovitost vybere. Pro
prodavajiciho je diky tomu davéry-

hodnéjsi a atraktivnéjsi nez clovék,
ktery musi teprve potiebné penize
zacit shanét.

»Pohotovostni Gvéry funguiji stej-
né jako Hypouvéry, jediny rozdil je
v tom, Ze ve chvili, kdy penize pro
klienta schvalujeme, jesté nevime,
jaky byt nebo ddm si klient bude po-
fizovat. Nejdrive se tedy podivame na
schopnost klienta dany objem penéz
splacet a pfipravime Gvérovou smlou-
vu. Klient pak s podepsanou smlou-
vou o (véru, vlastné jakousi rezervaci
penéz, vyrazi na trh a hleda spravnou
nemovitost. Kdyz ji najde, mdze bez
obav sloZit rezervaéni zalohu, vrati se
do Modré pyramidy, ukaze, jaky ddm
nebo byt si vybral, po zhodnoceni vy-
hotovime zastavni smlouvu a jedno-
duchym dodatkem k Gvéru ji akcep-

=
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DNODUCHE

.Nase smlouvy

i véeobecné
podminky jsou nyni
Ctivéjsi srozumitelngjsi
ve srovnani s tim, co je
na trhu bézné.”

tujeme. Timto okamzikem uvolnime
penize prodavajicimu, aby bylo vée co
nejrychlejsi a bezpecné,” vysvétluje
Ales Masansky.

Srozumitelné znéni smluv
Vyraznou zménou prosla v Modré py-
ramidé nejen nabidka Gvérd, ale také
samotna smluvni dokumentace. Sami
jste se nejspise nékdy potykali s texty
raznych smluv, ke kterym potfebujete
vykladovy slovnik. Cilem Modré pyra-
midy bylo prepsat vsechny smlouvy
i vSeobecné podminky tak, aby byly
pro klienty srozumitelnéjsi.

,Snazili jsme se polidstit veskeré
dokumenty, které klientdm predkla-
dame. Diky tomu klienti lépe porozu-
mi tomu, co u nas podepisuji, a nebu-
deme se tedy vzajemné prekvapovat.
Nase smlouvy i véeobecné podminky
jsou nyni vyrazné ctivéjsi a srozumi-
telnéjsi ve srovnani s tim, co je na trhu
bézné. To je jeden z dalSich velkych
pfinost inovaci, do nichZ jsme se le-
tos pustili,* zdlraznuje Ale$ Masan-
sky.

Biometricky podpis

Vzhledem k tomu, Ze jsme biomet-
ricky podpis zacali zavadét uz v roce
2015, dnes tato forma prevazuje
nad papirovou formou. To vyznam-
né zjednodusuje a zrychluje cely
proces. Klient totiz nepodepisuje
zadost o Gvér na papiru, ale na tzv.
signpadu. Kdyz ji takto stvrdi, zadost
se ulozi a Modra pyramida ji maze
okamzité zacit resit. Nemusi putovat
klasickou postou a nic se zbytec-
né neprotahuje. To nyni Setfi tfetinu
¢asu. Navic i klient obdrzi dokumen-
ty v elektronické podobé.

LV poloving letosniho roku jiz
bude elektronicky probihat veskera
potrebna korespondence pfi schvalo-
vani GvérQ, tedy i smérem od nas ke
klientovi. Mame zméreno, ze se diky

uzavira Ales Masansky. <



PREDSTAVUJEME

KLIENTI A PORADCI ]
MODRE PYRAMIDY K SOBE
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~Neni to spis kavarna nebo obyvak?“ fikaji si klienti, kteri dnes navstivi klientska centra

Modré pyramidy v Bélehradské ulici a Hypocentra v Jindrisské ulici. Obé poradenska centra
prosla kompletnim redesignem, ktery je proménil v pratelska a inspirativni mista. A zmény
cekaji i dalsi poradenska mista.

Vice svétla a prostoru

Design poradenskych center zdsta-
val fadu let nezménén. Prevladala
v ném tmavé modra barva v kom-
binaci s bukovym vzorem nabytku,
mistnostem vévodily velké stoly,
které tvorily hranici mezi pomyslnou
zObnou poradce a klienta. Poradenska
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centra v Bélehradské a lJindrisské
ulici plsobila v porovnani s dnednim
stavem stisnéné a nebyla dostate¢né
osvétlena. V centrale na Bélehradské
ulici byla poradenska mista situo-
vana v rfadé vedle sebe a to mohlo
vzbuzovat dojem, jako byste byli na-
pfiklad na posté.

Vznikl prostor pro

prirozenou komunikaci

Modra pyramida se chtéla novym
usporadanim poradenskych center
vymezit predevéim vaci klasickym
bankovnim prostordm, které puso-
bi chladné a odtazité. Hlavni ideou
celé prestavby bylo vytvorit prostor

Bavte se
vybavovanim

Spole¢nost Hezkey (vyslovuje se ,hez-
ky") zalozil Pavel Mrazek na konci roku
2013 poté, co sam marné hledal na
trhu sluzbu, kterd by nabizela feseni
interiéru na jednom misté. Spolec-
nost Hezkey nabizi zdkaznikim reseni
bydleni nebo pracovniho prostoru na
miru — od ndvrhu az po zastiténi celé
realizace. Zadkaznici maji vzdy prehled
o tom, co se déje, co je ¢eka a kolik vse
stoji. U komercnich interiértd nabizi
Hezkey nejen kompletni architektonic-
ké resSeni prostoru, ale také celkovou
vizualni identitu — logo, grafiku stén
a vyloh nebo navrh a realizaci webu.
Spole¢nost také dokaze pomoci s pro-
pagaci v médiich ¢i s marketingem.
.Dbdme na partnerstvi s klientem, re-
spektujeme jeho rozpocet a potreby
jeho zameéstnancl ¢i klientl. Zkratka
se snazime maximalné naplnit nas
slogan ,Bavte se vybavovanim'" upres-
nuje Pavel Mrazek. ¢«



Zeptali jsme se Pavla Mrazka,
zakladatele spolecnosti Hezkey

Jaké trendy v designu komerc¢nich prostor nyni panuji ve
svéte?

Finan¢ni instituce u nas casto plsobi zbyte¢né formalné
a nedostupné, zdkaznici ale preferuji pristupné znacky,
které se prezentuji pfijemnymi a uvolnénymi obchodnimi
prostorami. Tento trend, ktery se v zahranici uplatiuje jiz
nékolik let, u nas zatim neni prilis rozsireny. V zahranic-
nich konceptech se napriklad uplatiuje stale vice nabytku
a materiall, které pouzivdme doma.

Cim se studio Hezkey pfi redesignu inspirovalo?

Inspiraci bylo jiz samotné zadani. Méli jsme za Ukol vytvo-
fit prostor, ve kterém se budou klienti citit dobre — skoro
jako v jejich oblibené kavarné. Inspirovaly nds ale i prosto-

ry poradenskych center. Napriklad Hypocentrum v Jindris-
ské ulici se nachdazi ve vyjimecné historické budové. Byla
radost propojovat lidi s modernim pristupem a modernimi
komunikac¢nimi prostredky.

Z ¢eho mate nejvétsi radost?

Velmi nds tésilo partnerstvi a spoluprace s Modrou pyra-
midou. Diky vzdjemné dlvére a podpore jsme byli schop-
ni vytvorit cely koncept a zrealizovat jej v kratkém case
a vysoké kvalité. Také mame radost, ze bude nase prace
vidét po celé republice. Vzdyt Modrd pyramida ma vice
nez 180 pobocek! TéSime se, Ze postupné nabidneme
prijemné prostredi i lidem v ¢eskych a moravskych re-
gionech. ¢

Jak to vypadalo pred redesignem

pro pfirozenou a uvolnénou komu-
nikaci mezi klientem a poradcem.
,Lidé si dnes mnoho transakci vyfi-
di pres internet z pohodli domova
a také v bance se chtéji citit dobre.
Poradce chtéji vnimat jako partnera
v dilezitych finan¢nich rozhodnu-
tich. A tomu napomaha prostorové
usporadani, které bourad nedobytné
prepazky,” fika Sandra Fridrichova,
ktera méla redesign poradenskych
center na starosti. DalSi motivaci ke
zménam je samotné poslani Modré
pyramidy — pomahat lidem budovat
nové domovy. Kompletni redesign
z nich vytvoril pfijemna a inspirativni
mista vhodna k rozhovoru o vysné-
ném byté ¢i domku.

V novém se citi dobfe i poradci
,Pfi praci na novém prostoru jsme
kladli diraz na to, aby se zde citili
pfijemné klienti, ale také poradci.
Jiz v prlbéhu tvorby navrhu jsme
s nimi diskutovali a chtéli jsme znat
jejich pozadavky. Zpétna vazba pro
nas byla ddlezita,“ vysvétluje postup
prace Pavel Mrazek, zakladatel spo-
le¢nosti Hezkey. NezUstalo vsak jen
u slov. Po otevieni modernich pro-
stor v Bélehradské ulici v lednu to-
hoto roku designéfi zjistovali, jak se
poradcim v novém centru pracuje,
a spolec¢né pak doladovali drobné
provozni detaily. Ohlasy jsou zatim
velmi pozitivni.

Klienti se inspiruji pfi planovani
vlastniho bydleni

Nova poradenska centra jsou kon-
cipovana jako otevieny prostor, kte-
ry klienty vita. Je svétly, prehledny
a pratelsky. ,Hlavnim zamérem bylo
nabidnout esteticky pfijemné --

Kompletni

redesign vytvoril
z poradenskych
center prijemna
a inspirativni mista
vhodna k rozhovorim
0 vysnéném byté Ci
domku.



PREDSTAVUJEME

Vizualizace
dalsi
planované
rekonstrukce

a zajimavé prostredi, které bude klien-
ty inspirovat i pfi zafizovani jejich
vlastniho bydleni,” fika designérka Pe-
tra Vasquez, vedouci tymU architektd
spole¢nosti Hezkey. K osvétleni byla
pouzita designova svitidla a ani naby-
tek neni ryze kancelarského charak-
teru. Samoziejmé bylo nutné respek-
tovat naroky na funkénost jednacich
mist a pfi vybéru Zidli pro poradce
zohlednit kromé estetické stranky
také aspekt pohodli a zdravi. V$ech-

V novém
poradenském

centru Modré pyramidy
se citi dobre klienti
i poradci.

ny pozadavky na sezeni pro Kklien-
ty splnily lavice Goofy od &eského
vyrobce TON. Jsou originalni, hravé
a soucasné funkéné vytvareji opticky
oddélené zény. Podobné jako zelen,
kterd neni v interiéru pouhou deko-
raci, ale prirozenym délicim prvkem.
Graficky motiv, aplikovany na sténé
formou akustického obkladu nebo
tapety, ma vizualné propojit véechna
klientska centra Modré pyramidy po
celé republice. <
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Rekli o redesignu poradenskych center Modré pyramidy

David Formanek

Predseda predstavenstva Modré pyramidy
Mohli bychom jednoduse rict, Zze chceme, aby
nase obchodni prostory byly moderni, svétlé,
komfortni a pohodlné. Ale co je to podstatné? Pro
meé jednoznacné to, Zze jsme konecné zbourali
prezité .bankovni prepazky", které uz jen svym
usporadanim pomyslné staveély mezi nas a klienty
bariéry. Predstava poradce, ktery pouze sjednava
finan¢ni produkty, u nas uz davno neplati. V Modré
pyramidé dnes poskytujeme odborné poradenstvi
v komplexni Skale potreb klientl a tomu musi od-
povidat moderni a privétiva podoba nasich pora-

RADCE

denskych center. Abychom se zde s klienty mohli
bavit o jejich predstavach o bydlenf a jejich snech
o budoucnosti... a aby se tu citili dobre.

Sandra Fridrichova

Modra pyramida

Sladit poslani Modré pyramidy ,Pomahame lidem
vytvaret nové domovy” a design poradenskych
center, byt profesiondlem v oboru finan¢niho po-
radenstvi a pritom umoznit lidem citit se u nas
jako v obyvaku nebo jako v pfijemné kavarné - to
se nam zpocatku zdalo jako neresitelny Ukol. Stu-
dio Hezkey dokazalo v minimalnim case s maxi-

malnim nasazenim a rozumnym realizacnim roz-
poctem pripravit zajimavy koncept.

Tomas Kminek

Generalni reprezentant Modré pyramidy

Pracuji v nékterych dnech v tydnu v poraden-
ském centru v Bélehradské ulici, a mohu proto
fict, Ze tato zména je pro nds poradce i pro klien-
ty rozhodné pozitivni. Je tady mnohem vzdus-
posadit, prec¢ist si noviny, déti si mohou pohrat
v détském koutku. Poradci tu maji bezesporu
lepsi zazemi. ¢
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FINANCNIHO PORADCE

MAMINKA V MODRE ZDENKA
ZEMANOVA: MODRA PYRAMIDA M|
UMOZNUJE ORGANIZOVAT S| CAS
PODLE SVEHO

Pred dvéma lety se liberecka obchodni manazerka Zdenka Zemanova vyznala v rozhovoru pro Modrou
pyramidu z lasky k motorkam, paraglidingu a jinym adrenalinovym sportim. Motorku vyménila na
konci roku 2015 za détsky kocarek, praci v Modré pyramidé vsak neopustila.

Zaéneme od zaéatku. Jak jste se
dostala k praci v Modré pyramidé?
Kdyz jsem si vybirala brigadu pfi stu-
diu, hledala jsem takovou, kterd by
mé obohatila a uvedla mé do budou-
ciho povolani. Rozhodla jsem se pro
pracioperatorky v call centru KB, a. s.
Po dokonceni ekonomické Skoly uz
jsem byla rozhodnuta, Ze moje cesta
povede do Modré pyramidy. Znala
jsem veskeré produkty, nékolikrat
jsem byla na pobocce, protoze jsem
sama méla zalozené stavebni spore-
ni, a pouze jsem cekala na moznost
prihlasit se na vybérové fizeni. V roce
2010 jsem nastoupila na pozici po-
radce a v soucasné dobé pracuji jako
oblastni feditel pro Liberec.

Musela jste si po nastupu do
»Modré“ doplnit vzdélani?

Clovék se musi vzdélavat porad...
Nam v Modré pyramidé hodné po-
maha mimo jiné nadstandardni vzdé-
lani, konkrétné financni akademie,

Praci v Modré

pyramidé bych
doporucila maminkach,
které maji déti, rady si
organizuji ¢as podle
sebe, bavi je komunikace
s lidmi a chtély by si
také dobre vydélat.
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u které se snazime, aby ji absolvoval
kazdy poradce. Komplexni finan¢ni
poradenstvi je velice zodpovédna
prace, proto nasi poradci prochazeji
dlkladnym $kolenim, tzv. Akademii
finanéniho planovani Modré pyrami-
dy. Akademie ma nékolik fazi a zamé-
fuje se nejen na vlastni produkty, ale
i na prodejni dovednosti a celkovy
prehled o trhu.

Jak jste si zvykala na to,

Ze pracujete s lidmi ,,tvafi v tvar«?
Hned na zac¢atku jsem pochopila, ze
nejdilezitéj$i je budovani dobrych

vztah( s klienty, ktefi mé& pak bu-
dou doporucovat dale. Uz od détstvi
jsem se pohybovala v kvétinarstvi
rodi¢d, kde jsem se poprvé setkavala
s lidmi a ucila jsem se s nimi komu-
nikovat. Tyto zkusenosti jsem pozdéji
vyuzivala i ve své praci. Postupem
¢asu jsem se naucila jednat s lidmi
a ted uz dokazu odhadnout, jaky kli-
ent je a co potiebuje. Stejné jako mé
kdysi tésilo, kdyz jsem lidem dobre
poradila s kyti¢kami, oni byli spoko-
jeni a vratili se zase k nam do kvéti-
narstvi, tak mam ted radost, kdyz se
vraceji i mi spokojeni klienti. Dalsi zi-

votni zkuSenosti, ktera ovlivnila mou
praci, bylo narozeni syna. Mam ted’
pro rodiny s détmi vétsi pochopeni,
a tak jsem se zacala vice zabyvat fi-
nancemi rodin.

Proc¢ jste se rozhodla pokracovat

v praci pro Modrou pyramidu i po
narozeni synka Martinka?

Modré pyramidé jsem zdlstala vérna
predevSim proto, Ze mi umoznuje
organizovat si ¢as podle svého. Sa-
moziejmé se mé vsichni ptaji, jestli
to neni naro¢né, pracovat a zaroven
se starat o syna v ramci rodiCovské
dovolené. Nékdy to samoziejmé na-
ro¢né je, ale pokud vas prace bavi,
mate néjaky cil a v neposledni fadé
i podporu rodiny, da se to vsechno
skloubit. Neznam lepsi relaxaci po
praci, nez je prochazka s kocarkem!
Nejvétsi oporou je mlj manzel, ktery
je Uzasny a na kterého se mohu kdy-
koli spolehnout.

Nestyska se vam v praci po synkovi?
Pfece jen, je mu teprve rok a pl...
Obcas se mi zasteskne. Jsem rada,
kdyz mi béhem pracovni doby pfijde
esemeska s jeho fotkou. Kouknu na
ni, pousméju se, ale nejsem smutna,
protoze vim, Ze se zase tfeba za dvé
hodinky uvidime.

Co vas na vasi praci bavi nejvic?

Nejvic mé bavi to, Ze mohu pomahat
klientdm fesit jejich financni situaci,
a jsem rada, ze diky finan¢ni akademii
jim dokazu kvalitné poradit a zpraco-



s

vat financ¢ni plan. Pokud se za mnou
pak vrati nebo mne doporudi, je to
pro mé signal, ze svou praci délam
dobre. Pri této praci se také dostanu
k zajimavym projektdm. Napfiklad
v Unoru 2017 jsem se stala ambasa-
dorkou Modré pyramidy pro mamin-
kovsky portal Modry konik. Tam jsem
méla informovat maminky o tom, co
vlastné Modra pyramida nabizi, a ba-
vit se s nimi i o jejich kazdodennich
starostech, ale doslo i na to, jak mo-
hou maminky na matefské pracovat
pro Modrou pyramidu. Kazdy den
jsem vedla s maminkami diskuze ne-

o

jen o financich a bylo to pro mé hod-
né zajimavé. Jsem moc rada, Ze jsem
mohla byt soucasti tohoto tydne na
www.modrykonik. Jsem také rada, ze
v Modré pyramidé vznika samostatny
projekt ,,Maminky v Modré*,

Komu byste projekt Maminky

v Modré doporuéila?

Praci v Modré pyramidé bych dopo-
rucila maminkam, které maji malé,
ale treba uz i odrostlejsi déti, rady si
organizuji ¢as podle sebe, bavi je ko-
munikace s lidmi a chtély by si také
dobre vydélat. «

Modra je pro maminky
dobra!

Kdo jsou Maminky v Modré?
Nejsou to maminky v tepldcich ani v dzinach,
které posedavaji na détskych hristich. Maminky
v Modré uméji byt pri jednani s klienty elegantni
a hezky upravené. Dobre... Mozna nékdy vytah-
nou z kapsy kostymku kosticku lega nebo maji
v kabelce dudlik. Ale to je prirozené, vzdyt jejich
klientkami jsou ¢asto pravé také maminky.
Maminky v Modré je program Modré pyramidy pro zeny nejen na ro-
di¢ovské dovoleng, ktery jim umoznuje skloubit praci finanéniho poradce
s péci o rodinu. V soucasné dobé se do néj zapojila asi desitka maminek,
které se staraji o malé dité a zaroven pracuji pro Modrou pyramidu, ale
dalsim zajemkynim je otevieny. Jaké musite spliiovat predpoklady? Staci
chut do prace a do uceni se novym vécem. Ostatni nechte na nas. V pripadé
zadjmu nas kontaktujte na www.maminkyvmodre.cz anebo se podivejte na
stejnojmenny facebookovy profil.

Proé maji Maminky v Modré divod k usmévu?

. Nemusi se bat o budoucnost. Jsou soucasti stabilni spole¢nosti
s dlouholetou tradici, kterad patri do skupiny Komercni banky.

D Setf{ ¢as. Nemusi nikam dlouho dojizdét, protoze pobocky Modré py-
ramidy se nachazeji témér v kazdém mésté.

. |'s malymi détmi se profesné posouvaji vpred. Maji mozZnost se ne-
ustale vzdélavat a ucit se orientovat ve financnich produktech. To je
prece dlvod ke zdravému sebevédomi!

. Maji se na koho spolehnout. Oporou jsou jim zkuseni manazeri a ko-
legové.

. Maji vyhody. Na pozici rodinného bankére se jim nabizeji moZnosti
zajimavych benefitl, jako jsou zvyhodnéné Gvéry na bydleni a dalsi
zvyhodnéné produkty v rdmci skupiny Komercni banky.

. Svij ¢as maji ve svych rukou. Pracovni povinnosti si mohou organizo-
vat podle potreb rodiny. Maji tak mnohem lepsi vychozi pozici pfi boji
s trihlavou sani zvanou prace-déti—-domacnost, kterou znd daveérné
kazda pracujici zena.

6 dlivodu, proé mé bavi prace pro Modrou na rodi¢ovské dovolené

Vybrali jsme z webu Maminky v Modré.

D MUzu zabéhnout do kanceldre po cesté na hriste...

D Spoustu véci mGzu vyresit z domu po telefonu...

. Mohu se odkudkoliv pripojit do portalu a do firemnf posty...

D MUzu si schizky s klienty napldnovat opravdu flexibilné podle potreb
své rodiny...

. Kdyz jdu na jednani anebo mam sluzbu v poradenském centru, mam
ddvod se na to hezky obléct...

D Nehrozi mi stereotyp, protoze mé na kazdé schiizce ceka jiny pribéh
klienta... ¢
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DSTAVUJEME

V REGIONALNI KAMPANI SE

/

PREDSTAVUL

SKUTECN

/

PORADC

Proptjcit svou tvar na plakat vyZaduje jistou davku odvahy a sebevédomi. Finanénim poradciim Modré
pyramidy, ktefi se zapojili do kampané zvané Regina, nechybi ani jedno. Jsou si jisti svymi kvalitami

a férovym pristupem ke klientiim a nepochybuji o tom, Ze jejich prace ma smysl. Na uc¢ast v kampani,
ktera pobézi béhem dubna a kvétna napric celou Ceskou republikou, jsou proto patricné hrdi.

Lidé z vaSeho mésta, kterym muzete véFit

»Projekt Regina vznikl jako napad, jak nejlépe predstavit kli-
entdim, co vlastné délame,” vysvétluje hlavni ideu kampané
marketingovy feditel spole¢nosti Zdenék Dobos. Kampar
je zaroven odrazem toho, jak Modra pyramida pfistupuje ke
svym klientdm. Je zaloZena na upfimnosti, proto na ni Modra
pyramida zamérné nenajala profesionalni herce. Na plaka-
tech figuruji skute¢ni poradci. Lidé, ktefi bydli ve vasi ulici
a chodi s vami nakupovat do stejného obchodu. Neboji se
jit s k@iZi na trh, protoze nemaji co skryvat. Jednaji s klienty
férové a pracuji v jejich zajmu.

Na rozdil od poradcl nezavislych finanénich spolec-
nosti nemaji financ¢ni poradci Modré pyramidy potfebu pro-
tezovat nékteré produkty, aby ziskali provizi. Klient Modré
pyramidy ma proto jistotu, Ze zvolena varianta je pro néj ta
nejlepsi. Dalsi vyhodou je to, Ze se ma v pfipadé problému
na koho obratit. Modra pyramida své lidi vzdélava, vede,
poskytuje jim zazemi, ale také je kontroluje. Poradci vétsi-
nou znaji celou finanéni historii svych klientd, védi pfesné,
co potrebuji, a funguji proto jako takzvani rodinni finan¢ni
Slékari“

Modra pyramida neni jen spofitelna

Kromé poradcovy tvare najdete na billboardu také telefonni
a e-mailovy kontakt a jeho osobni sdéleni, ze kterého se do-
zvite, s ¢im konkrétné vam mze pomoci. Slogany poradct
vyjadiuji dlouhodobé smérovani Modré pyramidy do role in-
stituce, ktera nefunguje jen jako stavebni spofitelna, ale nabizi
Sirokou $kalu vsech finanénich produktd. ,,Cilem bylo predsta-
vit klientdim, ze jsme jim opravdu nablizku, a na konkrétnich
prikladech ukazat, Ze jim dokazeme poradit ve vSech financ-
nich otazkach. Stavime na poradenské siti a osobnim kontak-

Projekt Regina pobézi béhem

jara v celkem devatenacti méstech
po celé Ceské republice. Tvare poradcl
se objevi na billboardech, v regionalnim
tisku ¢i na Facebooku, uslysite je
i v radiu.
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"POMOHU S VYBEREM

A FINANCOVANIM
VASEHO DOMOQVA "

Daniel Funiok
Vas poradce pro Olomouc

& 733346198
4 Daniel.Funiok@mpss.cz

www.modrapyramida.cz
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Vas radce na finance




V Praze ¢eka na klienty unikatni Gnikova hra

PFi letosni kampani Regina nezUsta-
ne stranou ani Praha. Zde pripravi-
la Modra pyramida pilotni projekt
unikové hry, béhem které si klienti
zlepsi své znalosti z oblasti osobnich
financi a pritom si zasoutézi o hod-
notné ceny.

WV pribéhu kampané si budou
moci zajemci v Praze oveéfit, jaké
jsou jejich znalosti z oblasti osob-
nich financi. Spoléhdme pritom na
aktualni fenomén unikovych her, ve

kterém zavedeme klienty nikoli do
historie, ale do tvrdé reality kazdo-
denniho fizeni osobnich financi,” vy-
sveétluje Zdenék Dobos.

Modrd pyramida v ramci této
casti kampané vytvori modelovou
mistnost ve dvou ndmornich kontej-
nerech. Klient na jedné strané vstou-
pi, a aby se dostal na druhé strané
z mistnosti ven, musi projit naplano-
vanou trasu, spravné odpovidat na
otazky nebo hledat Sikovné ukrytou

napovédu. To vée s mérenym casem
a pod dohledem divakd, ktefi mohou
déni uvnitr kontejneru sledovat pro-
sklenymi ¢astmi.

Aby mohl kazdy navstévnik vir-
tudlniho bytu s otdzkami zvysujicimi
finanéni gramotnost Unikovou mist-
nost drive ¢i pozdéji opustit, budou
i zde pritomni financ¢ni poradci Mod-
ré pyramidy tak, aby v pripadé potre-
by poradili. ¢«

UNIKNETE
FINANCNIM
NASTRAHAM?

tu nasich poradctd se zakazniky,* fika
ke kampani Zdenék Dobos.

Na plakat patfi ti nejlepsi

Na billboardy se dostali ti nejlepsi
z nejlepsich finanénich poradcd, oce-
fovani nejen pro svou profesionalitu

Co rekli o kampani
sami poradci...

Daniel Funiok,

rodinny bankér senior, Olomouc

Za prilezitost byt soucasti kampané
jsem opravdu vdécny a vazim si té pri-
lezitosti. Je to ocenéni, Ze moje prace
ma smysl, a vérim, Ze to prinese zvi-
ditelnéni celé spoleCnosti i nasi prace
na Olomoucku. Prace pred objektivem
byla prijemna zména a klidné bych do
toho Sel znova.

René Vétrisek,

generalni reprezentant, Brno

Vérim, ze svoji praci déldm dobre
a zodpovédné. Moznost Ucastnit se
projektu Regina je pro mé za odmé-
nu. Uvidim, jak na to budou reagovat
klienti, ale ocekdvam, Ze reakce bu-
dou kladné. Dékuji za ocenéni mé pra-
ce a podporu ze strany vedeni Modré
pyramidy.

Hana Ernestova,

rodinny bankér senior, Karlovy Vary
Moznost Ucastnit se projektu Regina
je pro mé opravdu Cest. Vérim, ze se
Modrd pyramida v Karlovych Varech
stane zase o néco znameéjsil Je to
velmi zajimava zkuSenost, na kterou
budou urcité vzpominat j& a mozna
i moje déti. ¢«

a odbornost, ale i hezky pristup ke
klientdm. ,Pfi vybéru jsme hodnotili
i to, jak dlouho u nas poradci pracuji,
a také jakou maji profesni perspekti-
vu v Modré pyramidé do budoucna,”
popisuje Zdenék Dobos$ a doplniuje,
7e poradci se nestali ,jen“ tvari vizu-

René
Vétrisek

all, ale na kampani se podileli také
vymyslenim témat.

Kde je uvidite?

Projekt Regina pobéZi béhem jara
v celkem devatenacti méstech po
celé Ceské republice. Tvare dva-

atficeti finan¢nich poradct Modré
pyramidy se objevi na billboardech
ve velkych méstech, jako je Ostrava
nebo Liberec, ale i v mensich, jako je
Kolin nebo Vyskov. Kromé billboardd
probéhne kampan také v regionalnim
tisku, na Facebooku a v radiu. ¢«

Hana
Ernestova
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ZSTEVNI BYDLENI

DRUZSTEVNI VLASTNICTVI
SLAVI NAVRAT

Tradice druzstevniho bydleni saha az do obdobi prvni republiky. Po roce 1989 se zacalo prosazovat
vlastnické bydleni, dnes je ale obliba druzstevniho bydleni zpét. Divod? Koupi druzstevniho bytu
ziskate bydleni bez hypotéky, s jasné a dlouhodobé danymi pravidly. Kazda splatka podilu je pFritom
investici do vaseho bydleni, nikoliv — jako u najemniho bydleni — pouhym vydajem.

Koupé druzstevniho bytu:
Hradite &étvrtinu ceny, pak
splacite »
Zatimco pii koupi bytu do vlastnic- !
tvi musite uhradit celou cenu bytu,
u druzstevniho bytu zaplatite na
zacatku pouze 25-30 % jeho ceny.
Mési¢né pak platite pevné stanove-
né splatky, které se nenavysuji. Tou-
to formou postupné uhradite plnou
cenu bytu. Po splaceni plné ceny
zOstavate nadale Clenem druZstva
nebo mdzete zazadat o prevod bytu
do osobniho vlastnictvi.

Vlastnictvi druzstevniho bytu:

Majitel je ndjemcem druzstva

Jako majitel druzstevniho bytu vlast-
nite druzstevni podil. Jedna se o na-
jemni vztah, kdy vlastnikem bytu je
druzstvo. Nedisponujete proto tako-
vymi pravomocemi jako majitel bytu
v osobnim vlastnictvi, napfiklad ne-
mUzete byt zatizit zastavnim pravem.

Prodej druzstevniho bytu:
Pfevod podilu je jednoduchy
Druzstevni podil muzete kdykoliv
prodat, darovat ¢i odkazat, coz je
jednodussi nez u bytd v osobnim
vlastnictvi. Nemusite platit dan z na-
byti nemovité véci, protoze prodej

Variantu

druzstevniho
bydleni ¢asto voli
rodice studentd,
kteri chtéji rozumné
investovat penize.

16 RADCE



DRUZSTEVNI
BYTJE
INVESTICE
DO VLASTNIHO
BEZ NUTNOSTI
HYPOTEKY

b

probiha prevodem ¢lenskych prav
a povinnosti, tj. druzstevniho podi-
lu na nového najemnika, tedy Cle-
na druzstva. Starsi lidé tak mohou
jednoduse prevést druzstevni podil
na své déti nebo vnoucata, coz je
u vlastnického bydleni pomérné slo-
zitd a nakladna zalezitost.

Vyhody druzstevniho bytu:
Nemusite si brat hypotéku,
tedy:
. Nezadluzujete se
Druzstevni byt si mizete
poridit v jakémkoliv véku
Nemusite dokladat pfijmy
Nehraje roli, zda jste za-
méstnanec nebo osoba sa-
mostatné vydélec¢né ¢inna

Mési¢ni splatky druzstevniho

podilu se nenavysuji

Prevod druzstevniho podilu je

snadny a rychly, protoZe majitel

neni zapsan v katastru nemovi-
tosti

Pfi prevodu podilu se neplati

dan z nabyti nemovité véci

Starsi byty mohou bytaz o 30 %

levnéjsi nez nové

Nevyhody druZstevniho bytu:
Pokud chcete byt rekonstruo-
vat nebo pronajimat, potrebu-
jete souhlas bytového druzstva
Vlastnite pouze druzstevni po-
dil, proto jsou vase pravomoci

Pro koho je druzstevni

bydleni vyhodné?

Princip druzstevniho bydleni je vhod-
ny pro kazdého, kdo nyni nema do-
statek prostiedk( na zakoupeni bytu
do osobniho vlastnictvi a zaroven
se véak nechce zadluzit nebo nema

omezené

Védeéli jste, ze...?

DruZstva zacala pUsobit jako malé organizace v zédpadni Evropé, severni
Americe a v Japonsku v poloviné 19. stoleti. Prvni bytové druzstvo zalo-
zila v roce 1861 skupina remeslnikl pracujicich v bavlnikovych tovarnach
ve mésté Rochdale na severu Anglie. Na Gzemi dnesni Ceské republiky
druzstva zacala fungovat v poslednich dvaceti letech 19. stoleti. Druzstevni
vztahy v té dobé upravoval Cisarsky patent ¢. 253/1852 risského zakoniku,
tzv. stary spolkovy zakon. Zadsadnimi zménami proslo bytové druzstevnictvi
po roce 1948. O vyreSeni bytové otdzky se mél postarat stat, bytova druz-
stva proto zastavila vystavbu a omezila se na spravu stavajiciho bytového
fondu. Dalsi zmény nastaly po listopadu 1989, kdy bylo zruseno statni ve-
deni druzstev. V 90. letech mély na vyvoj druzstev zdsadni vliv restituce;
druzstva byla podle obchodniho zdkoniku preménéna na podnikatelské
subjekty. ¢«

Tip Radce
na finance

Druzstevni vklad muzete financovat
prostfednictvim Rychlotvéru od Mod-
ré pyramidy.

Priklad: V pripadé bytu v hodnoté
2 800 000 Ke:
Minimalni druzstevni vklad
ve vysi 25 % ¢ini 700 000 K¢
700 000 K¢ od b 541 Ke
mesicné «

Reprezentativni
priklad
(Rychloavér):

RPSN nize uvedeného

prikladu je 5,27 %.

Vyse Uvéru na bydleni, s pozado-
vanym zfizenim zdastavniho prava
k pohleddvce na vyplatu vkladu ze
stavebniho sporeni, je 185 000 Kc.
Splatnost Uvéru je 15 let, pevna roc-
ni Urokovd sazba je 5,09 %. Mésicni
splatky: 1.-180. splatka je 1 471 K¢,
181. splatka je 1 390 K. Splatky ve
fazi preklenovaciho uvéru nevedou
k okamzitému umorovani jistiny. Cel-
kovd castka splatnd spotrebitelem
je 266 224 K¢ a celkova doba trvani
smlouvy o spotrebitelském uvéru je
181 mésicl. S Uvérem jsou dale spo-
jené nasledujici Uhrady: zasilani ro¢-
niho vypisu z Uc¢tu stavebniho spo-
feni i uctu Gvéru 25 K¢, vedeni Uctu
stavebniho spofeni a uvéru ve fazi
pridéleného uvéru 25 K& mésicné.
Pro ziskani Gvéru za nabizenych pod-
minek je nezbytné uzavfeni smlou-
vy o stavebnim sporeni, smérovani
prijmu a plateb na Gcet vedeny Ko-
mercni bankou, a.s. (Naklady nejsou
zahrnuty v RPSN.) <

moznost ziskat hypotéku. Variantu
druzstevniho bydleni ¢asto voli ro-
di¢e studentd, ktefi chtéji rozumné
investovat penize.

Druzstevni byty v nové vystavbé
V soucasné dobé na zvysSenou po-
ptavku po druzstevni formé bydle-
ni reaguji také developefi a stavi se
mnoho druzZstevnich bytd v novo-
stavbach. «
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NDEX BYDLEN| MP

NAJEM, NEBO KOUPE

NEMOVITOSTI? REALITN

PROCHAZI DYNAMICKYM OBDOB

/

/
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PrestoZe konec roku 2016 charakterizovaly rekordné nizké Grokové sazby Gvéra na bydleni,

ve vétsiné kraja (v 10 krajich ze 14) pomérné vyrazné narostly primérné splatky Gvéra, a to dokonce
o desitky procent. Naproti tomu primérné najmy v jednotlivych regionech se v Fadu jednotek
procent mirné navysily. Tento vyvoj se vyrazné promitl do Indexu bydleni MP, ktery pfipravuje

Modra pyramida ve spolupraci s Asociaci realitnich kancelari CR.

Index bydleni MP srovnava v jed-
notlivych  krajich  vysi primérné
mésicni splatky Gvéru na vlastni by-
dleni s prdmérnou vysi najemného.
Posledni Gdaje hovofi jasné: Vlastni
bydleni se nové vyplati v Praze, na
jizni Moravé a v Plzenském kraji. Na-
opak relativné vyhodnéjsi je najemni
bydleni v Moravskoslezském kraji,
Karlovarském kraji, Pardubickém
kraji a v Olomouckém kraji.

Do vy$e poskytnutych Gveérl
ve ctvrtém cCtvrtleti lonského roku
se promitl pokracujici rdst cen ne-
movitosti. Vzhledem k rekordné niz-
kym Grokovym sazbam, které umoz-
nuji dosahnout na vlastni bydleni
i skupiné obyvatel s nizsimi pfijmy,
dochazelo k zesileni poptavky. Dru-
hym faktorem muze byt vétsi zajem
o nemovitosti v atraktivnéjsich loka-
litach s vyssi cenou, nez tomu bylo
v pfedchozim obdobi,“ uvadi David
Formanek, pfedseda predstavenstva
Modré pyramidy.

Pomeér meazi

vysSi najemného
a primérnou splatkou
uvéru na bydleni je
dllezitym ukazatelem
i pri uvahach o koupi
bytu jako investice.

18 RADCE

V Praze radéji Gvér na bydleni

Zajimavy vyvoj zaznamenal Index
bydleni MP v Praze, kde poprvé za
dobu zpracovani indexu prekrocil
tento ukazatel hranici 100 %. Béhem

posledniho kvartalu roku 2016 se zde
stalo hrazeni splatky Gvéru na pofize-
ni primérného bytu méné finan¢né
naro¢né nez placeni najmu ve srov-
natelném byté. Index ve vysi 101 %

Index bydleni MP

znamena, ze najem za 1 m2 pramér-
ného bytu je o jedno procento drazsi
nez splatka Gvéru (u primérného bytu
v Praze tak bylo levnéjsi splacet jej hy-
potékou nez hradit za néj najem).

uvérem. ¢«



VLASTNi
BYDLEN] SE NOVE
VYPLATI V PRAZE,
NA JIZNi MORAVE

AV PLZENSKEM

KRAJI

V nékterych krajich je ndjem
levnéjsi nez hypotéka

Zcela opacna situace byla v po-
slednim ¢tvrtleti minulého roku ve
&tyrech krajich CR (v Moravskoslez-
ském, Olomouckém, Karlovarském
a Pardubickém kraji). Pomér prd-
mérného najemného k primérné
splatce se zde pohyboval od 63 %
do 69 %, coz znamena, ze splatka
najemného je o vice nez 30 % niz-

Si nez splatka Gvéru na bydleni. Je
pfitom zajimavé, Zze na konci tfetiho
Ctvrtleti 2016 to bylo v pfipadé Olo-
mouckého a Karlovarského kraje jen
okolo 7 %.

Koupé jako investice

Pomér mezi vysi najemného a pra-
mérnou splatkou Gvéru na bydleni
je dulezitym ukazatelem také pfi
Gvahach o koupi bytu jako investice.

Pokud napfiklad uvazuje obcan o in-
vestici do bytu pro dal$i pronajem
v Praze, mdze vhodné zapojit i cizi
kapital, inkasované najemné investici
takrka pokryje. V regionech s nizSim
pomérem pak musi pocitat s delsi
navratnosti své investice.

Co je Index bydleni MP
Vznika na zakladé Gdajd o prdmérné
vys$i najmu, které poskytuje Asociace

realitnich kancelafi CR, a o priimérné
splatce Gvéru na bydleni od Mod-
ré pyramidy (jedna se o primérnou
splatku HypouUvéru v daném regionu,
kde klienti v praméru financuji 87 %
hodnoty nemovitosti) pfi zohlednéni
primérné rozlohy bytu podle (da-
jti CSU. Index udava, kolika procent
z pramérné splatky Gvéru dosahuje
splatka najmu, a to vzdy zvlast pro
kazdy region. <«
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Jak vyuzit penzijni sporeni na maximum a kolik na néj odkladat? Kam ulozit penize, kdyzZ jsou na
béZzném uctu nizké uroky? Jak vybrat rizikové zivotni pojisténi? Pro¢ mam mit financni rezervu?
Na tyto i dalsSi otazky odpovidali finanéni poradci Modré pyramidy. Pokud prave ted potrebujete
odpovéd na jinou financni otazku, mizete volat na bezplatnou linku Modré

pyramidy — 800 101 544.

Chci vyuzivat penzijni spofeni na maximum.
Kolik a jak ¢asto bych si mél odkladat?

Od 1. ledna 2017 je mozné ziskat
z Dopliikového penzijniho spofe-
ni az 6 360 K& ro¢né pfi mésicni
GloZzce 3 000 K¢&. Vétsina klientd
Cerpa klasickou statni podporu
ve vysi 2 760 K¢ ro¢né. Pri GloZce
ve vysi 3 000 K¢ ale ziskate navic
3 600 K¢ zpét na dani z pfijmda,
protoze se pohybujete v pasmu
1 000-3 000 K¢, ve kterém lze
odecitat ze zakladu dané.

Jan
Schwarzbach
obchodni
manazer

TIP: Namisto pravidelnych mési¢nich Glozek mu-
Zete také odlozit celou ro¢ni ¢astku 36 000 K¢
najednou.

Kam si mam ulozit penize, kdyZ jsou na bézném a spoficim Gétu tak

malo Groéené?

Veronika
Cerna
generalni
reprezentant

Nejprve je tfeba si uvédomit, jak velké financni re-
zervy mate, v jakych produktech jsou uloZeny, za
jak dlouho je budete potfebovat a jak velké zhodno-
ceni oCekavate. Pro garantované zhodnoceni je sta-
le atraktivni stavebni sporeni (zajimavy Grok, statni
podpora, pro nékteré klienty bez vstupniho poplatku).
Dale klientdm doporucuji Doplrikové penzijni spofeni
(statni podpora, snizeni danového zakladu, pfispévky
od zaméstnavatell, bez poplatk(). Nedilnou soucasti
portfolia by mély byt investi¢ni fondy (likvidita, indi-
vidualni volba strategie investovani, moznost ziskat
vy$Si vynosy).

Uvazujeme o spofeni détem ve véku 6 a 10 let. Co nam doporuéite?

Stanislav
Petricek
generalni
reprezentant

Zalezi na tom, jakou ¢astku chcete investovat do bu-
doucnosti svych déti a jak penize vyuzijete. Klientdm
doporucuji zaloZit stavebni spofeni Mopisek, které je
u nasi spole¢nosti bez vstupnich poplatkd, ¢imz mate
zaruceny Cisty Grokovy vynos az 4 %. Po uplynuti Sesti
let lze smlouvu ukoncit a penize, pokud nejsou potfe-
ba v rodinném rozpoctu, presunout do akciového fon-
du, kde ziskate 2-3 % rocné z vyplacenych dividend.
Pokud mate volné finan¢ni zdroje, mdzete détem spo-
fit na dlichod ¢astku 300-1 000 K¢ mésiéné s rocnim
statnim prispévkem ve vysi az 2 760 K¢. Kazdopadné
je vyhodné prvotné vyuZit produkty, které podporuje

stat, coz bude Cinit v nasem pfipadé 9 520 korun ro¢né, v pfipadé sta-
vebniho a penzijniho sporeni pro dvé déti. Pokud by se jednalo o dospé-
lého, kdy bychom mohli uplatnit i pfislusny danovy odpocet na penzijni
spofeni a zivotni pojistént, Cinila by tato suma dokonce 11960 K¢ ro¢né.
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Vim, Ze je dobré mit rizikové pojisténi, ale nevim,
kolik bych mél mésiéné platit. Podle &eho bych se
mél orientovat?

Existuje nékolik obecnych prin-
cipl, jak se k vysledné ¢&astce
mési¢niho pojistného dopraco-
vat. V prvni fadé si pojistéte své
zavazky. PUjéky v fadu desitek
tisic se v pfipadé nepfijemné
udalosti zpravidla daji vykryt
z vlastnich Uspor. Jinak je tomu
LR U velkych Gvérd na bydleni za-
PITIELSY jistujicich nemovitost, ve které
ol?‘leadsiigi rodina bydli. Zde je pojistka ne-
zbytna. Malokdo si pajc¢i 2 milio-
ny na byt a zaroven ma v této vysi Uspory, ze kte-
rych by doplatil dluh v pfipadé pojistné udalosti,
napriklad smrti dluznika, zivitele rodiny. Slycham
argument, Ze pokud se néco stane, byt lze prodat
a dluh doplatit z penéz z prodeje. Ale tato Gvaha je
licha. Kdyz dluznik zemre, tak posledni véc, kterou
by chtéli pozUstali fesit, je prodej vlastniho byd-
leni za G¢elem splaceni dluhu. A jakou tedy zvo-
lit vysi Zivotniho pojistného? Nad ramec pojisténi
Gvért doporucuji podle aktualni situace (vék déti,
vySe vlastnich Gspor, potencialni vypadek pfijma
v pfipadé zavazné pojistné udalosti) stanovenou
hranici ve vysi 2-5 % z Cistého pfijmu. Vysi 2 %
vnimam jako pomyslné nezbytné dno. Tato ¢astka
pokryva zakladni rizika pro pfipad smrti, invalidity
a trvalych nasledkd. Vyse 5 % je strop, ktery za-
jisti klienta a jeho rodinu proti pfedchozim rizikiim
ve vyssich ¢astkach, navic se lze pfipojistit napfi-
klad pro pripad dlouhodobé nemoci, hospitalizace
nebo zavaznych chorob. Platit za pojistné vice nez
5 % z Cistého mési¢niho pfijmu je nesmyslné. Dané
prostfedky doporucuji radéji investovat.

Pfiklad: Klient s ¢istym mési¢nim piijmem ve vysi
20 000 korun by mél platit minimalni pojistku ve
vySi 400 korun, maximalni 1 000 korun mésicné.

Uz jsem nékolikrat zaslechla, Ze neni vyhodné mit
pojisténi a zaroven pfes néj investovat. Myslela
jsem si, Ze takové to investiéni Zivotni pojiténi je
dobré ,,spofeni na dliichod®, pfi kterém jsem zaro-
ven pojisténa. Je to tak?

To je bohuzel mylna predstava.
Nikdy se vam nevyplati inves-
tovat pres pojistku, jelikoz si sa-
motna pojistovna G¢tuje nemalé
poplatky za spravu investic, po-
platky na Ghradu pocatecnich
S nakladld a dalsi jiné naklady.
WULOER  Doporuguji mit v pojigténi pouze
obchodni PR . Ty e
TenEsalE sar?otna rizika b’ez r,.mvestlcnl
slozky. Nastaveni pojistky by se
mélo vzdy fidit pfijmy a vydaji rodiny. Nenechte
se obalamutit tim, Ze pojisténi ,2v1“ je vyhodné.
Investovani do podilovych fondd je rovnéz vhod-
néjsi sjednat samostatné.

Mame vlastni byt, na ktery splacime hypotéku, ale
nase poradkyné nam stale doporuéuje vytvaret si
finanéni rezervu. Proé je to tak dllezité?

Casto radim prevazné mladym
klientam, aby si alespon rok pfed
koupi bydleni odkladali ¢astku,
ktera bude cca o 20 % vyssi, nez
je budouci splatka jejich hypoté-
ky. Diky tomu si dokazou pred-
stavit, co je ¢eka. Pokud uz Gvér
maji, doporucuji jim, aby si spofili

”Rit:g na nenadalé vydaje spojené s ne-
CECUEIOER moci, ztratou zaméstnani, doslou-

e -
rep?eezneenrglg': 2ilyn:1ilspotFebi<':i, Skolnym atd. Fi—' 2 “? -
nancni gramotnost ve spole¢nosti " J@h&
je bohuzel stale velmi nizka. Skola ani rodina klienty .
.

vétsinou nenauci hospodarit a ti se potom bezsta-
rostné vrhaji do néceho, co je nad jejich sily. Nasim
Ukolem je radit klientovi tak, aby se do problémd
nedostal. V mnoha pfipadech jsme prvni, kdo jim
vysvétli, jak spravné s financemi zachazet. A co je
dllezité si uvédomit pred tim, nez pozadate o hy-
potéku? Pokud nemate nasporeno alespori 20 %
z celkové investice do bydleni, budete pfi ziskavani
hypotéky v nevyhodé.
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7AZITKY | PRIVYDELEK

Mate volny byt nebo pokoj a premyslite, ze ho pronajmete? Zvazte, zda se vam nevyplati zapojit svou
nemovitost do sité Airbnb. Je to nejen jednoduchy a efektivni zplisob privydélku, ale také cesta, jak se
seznamit se zajimavymi lidmi z celého svéta.

Co je Airbnb?

Systém Airbnb je zalozen na kratko-
dobém ubytovani v soukromi. Hosti-
telé pronajimaji volny ddim, byt nebo
jen pokoj. Po celém svété je timto
zplisobem k dispozici pres dva mili-
ony bytd ¢i pokoju, a tak lze Airbnb po
pravu nazvat nejvétsim ,hotelovym*“
fetézcem na svété. Zajem turistd
o Airbnb roste nejen u nas, ale i v ce-
[ém svété. Jen v Praze je k dispozici
na webu Airbnb pfes sedm tisic bytd
k pronajmu. Poptavka pritom stale
prevysuje nabidku.

Starite se hostem,

hostitelem nebo obojim

Jak se do systému Airbnb zapojit? Na
Airbnb se mdzete zaregistrovat bud
jako hostitel nebo jako host, pfipadné
jako oboji. Z hlediska hosta je postup
jednoduchy. Provedete registraci

a vybirate v dané lokalité ubytovani,
které odpovida vasim pozadavkam.
Orientujete se pfitom také podle hod-
noceni a komentar( hostd, ktefi misto
navstivili pred vami.

Abyste se stali hostiteli, staci
podniknout nékolik jednoduchych
krokd:

. Zakladem je dobre vyplnény
profil na webovych strankach
Airbnb. Poutavé a prehledné
v ném popiste, co nabizite: typ
nemovitosti, kolik osob muZzete
ubytovat, jaké je vybaveni bytu,
kvalita Wi-Fi pfipojeni, co nabi-
Zi okoli, jaky je vyhled z pokoje
apod. Udavate také domaci pra-
vidla, podminky platby a storno
podminky.

. Dulezité jsou fotografie. Nafotte
co mozna nejatraktivnéji interiér
a exteriér svého bytu ¢i domu.

Zaklady spolecnosti sahaji do roku 2008,

kdy ji v San Francisku zalozili tfi kamaradi.
Nazev je zkratkou Air Bed And Breakfast
(nafukovaci postel a snidané).

Stante se Superhostiteli!

Nabidnéte pohostinny prostor
V Praze najdou zdjemci o ubytovani v siti Airbnb pouze 8 procent Superhos-

titeld — zkusenych hostitell, kteri poskytuji svym hostlim vyjimecné zazitky.
Jinde ve svété jsou ovsem Superhostitelé zastoupeni az z 20 procent. Jak se
stat Uspesnym hostitelem? Zakladnimi piliti Airbnb jsou divéra, pohostinnost
a otevrenost. A s tim souvisi i dojem, kterym plisobi nabizeny prostor. | ten by
mél plsobit pohostinné a ddvéryhodné.

Soustredte se na to, co lze zménit

Nékteré aspekty ubytovani nelze ovlivnit, jako napriklad lokalita nebo velikost
bytu, proto je treba se soustredit na to, co zménit lze. Alfou a omegou Uspés-
ného pronajmu jsou kvalitni fotografie, které zprostredkuji hostdm prvni dojem
z prostoru. Vyplati se proto vénovat jim pozornost. V idealnim pripadé si nechte
prostor pripravit odbornikem a posléze profesionalné nafotit. V soucasné chvili
je na trhu mnoho spolecnosti, které vam s tim pomohou.
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Nezapomente ani na obrazky
okoli.

. Ve svém profilu nastavujete
zpUsob rezervace. Mate dvé
moznosti: Bud hostiim umoznite
okamzitou rezervaci, nebo bu-
dou muset o rezervaci nejprve
pozadat. Pokud zvolite druhou
moznost, mate 24 hodin na jeji
schvaleni.

. Rozhodnéte se, kolik si bude-
te G¢tovat. Na zacatku by cena
neméla byt prilis vysoka. Pro

inspiraci se podivejte, jaké na-
bidky davaji jini poskytovatelé
ubytovani ve vasi lokalité. Kdyz
v hodnoceni ziskate od hostd na
webu kladné reference, mlzete
cenu zvysit.

Klicem k Uspéchu je komunika-
ce, a to nejen béhem rezervace
ubytovani, ale také v jeho pra-
béhu. Popiste hostdm podrobné
cestu, zajimejte se o jejich potre-
by, podélte se s nimi o uzite¢né
tipy. <



PO CELEM SVETE
JE K DISPOZICI
PRES DVA

MILIONY
BYTU €I POKOJU.

Co doporucuji designéfi z Hezkey.cz
hostitelum?

Pokud byt nevyZaduje stavebni zasahy, mizete se vrhnout na dekorovani prostoru. Cilem je pFipravit prostor,
ktery bude atraktivni pro skupinu lidi, kterou chcete oslovit. Existuji ovSem univerzalni pravidla, ktera lze apli-
kovat na vSechny typy ubytovani:

1.

Ujasnéte si, jakému typu hostl ubytovani nabizite,
a prizplsobte tomu vybaveni a dekorace v byté.
Kazda skupina hostt ma specifické preference
a potreby. Rodina s malym ditétem oceni détskou
postylku a hraci koutek, businessman vysoky kom-
fort sluzeb a ubytovani.

Pri dekorovani si vyberte jedno téma a drzte se
ho. Nejlepsi cestou je volit vyzdobu adekvatni
lokalité vaseho bydleni. Jinak budete upravovat
loft v centru velkého mésta, jinak roubenku na
Sumavé.

Dbejte predevsim na Cistotu. Peclivé uklidte a na-
aranzujte byt, aby hosté vidéli, Ze jste na né pripra-
veni. Vyplati se mit v byté alespon jednu rezervni
sadu povleceni a rucnikd.

Volte neutradlni barvy stén a nabytku. Funkéni
a snadno citelny prostor naldkd hosta spise nez
preplacany interiér, ve kterém je tézké se oriento-
vat. Mistnost bude vypadat prostornéji, kdyz umis-
tite zrcadla do strategickych poloh, loznice Cistéji
s neutralni barvou povleceni atd.

Vybirejte vzdusny a lehky ndbytek, ktery lze snad-
no premistit. Hodi se kousky, které umozni snad-

10.

nou prestavbu. Duilezity je také vzhled ndbytku.
V dlouhodobém horizontu se vyplati priplatit si za
kvalitnéjsi kusy. Investice do nich se vam bude vra-
cet formou prondjmu.

Snazte se prostor zUtulnit a vytvorit pocit domo-
va. Jednou z moznosti je pouziti rGznych textur —
dekorativnich tkanin na polstarich, tapetdach nebo
zaclonach. Opét v neutrélnich barvach. Snazte se
o vytvoreni klidného a Cistého prostoru.

Uto&te na véechny smysly. Svou roli sehraji kvétiny
na stole, vonny sacek u vchodu, CD v prehravaci,
pohodlnd matrace, kdva v kdvovaru...
Nezapomente na nezbytnosti jako lékarnicka,
mapa meésta, mapa MHD, turistické priivodce, hes-
lo k Wi-Fi apod.

Dejte si zalezet na privitani hosta. Umistéte u vcho-
dovych dveri péknou rohozku, pripravte cokoladu
na polstar, misku s ovocem v kuchyni... Udélejte
pro hosta vic, nez musite.

Strategicky tip na zavér: Ubytovani vétSinou vybi-
raji zeny (manzelky, matky, pritelkyné...). Snazte se
vidét prostor z jejich perspektivy a uvédomit si, co
od ubytovani ocekavaji. ¢

TIP Radce
na finance

Poridte si diky Hypouvéru nemovi-
tost jako investici, zapojte se do sité
Airbnb a jednoduse vydélavejte.

Priklad: Hypouvér ve vysi 3 mil. K¢,
splatka vychdzina 11 560 KE mésicné,
s fixaci Urokové sazby na b let a splat-
nosti 30 let.

Reprezentativni
priklad

RPSN nize uvedeného

prikladu je 2,41 %.

Vyse Uvéru na bydleni, s pozado-
vanym zfizenim zdstavniho prava
k pohleddvce na vyplatu vkladu ze
stavebniho sporeni a zastavniho pra-
va k nemovitosti, je 1 083 000 K¢.
Splatnost uvéru je 30 let, pevna ro¢ni
Urokova sazba s fixaci 5 let je 2,39 %.
Mésicni splatky: 1.-360. splatka je
4 206 K¢, 361. splatka je 4 025 Ke.
Splatky ve fazi preklenovaciho Uvéru
nevedou k okamzitému umorovani jis-
tiny. Celkova Castka splatna spotrebi-
telem je 1 519 063 K¢ a celkova doba
trvani smlouvy o spotrebitelském Uveé-
ru je 361 meésicl. S Gvérem jsou dale
spojené nasledujici Ghrady: zpracova-
ni a vyhodnoceni zaddosti o Uvér 0 K¢,
zasilani ro¢niho vypisu z Uctu staveb-
niho sporeni i G¢tu Uvéru 25 K¢, vede-
ni Uctu stavebniho sporeni a Uvéru ve
fazi pridéleného Uvéru 25 K& mésicné,
vyhodnoceni rizik spojenych s nemo-
vitou zastavou 0 K¢, navrh na vklad
zastavniho prava (zépis i vymaz) do
katastru nemovitosti celkem 2 000 K¢.
Pro ziskani Uvéru za nabizenych pod-
minek je nezbytné uzavreni smlouvy
o stavebnim sporeni, smérovani pri-
jmu a plateb na ucet vedeny Komeréni
bankou, a.s., a pojisténi nemovitosti
(néklady nejsou zahrnuty v RPSN). Na-
bidka plati pro Zadosti o Hypouvér do
80 % z ceny zastavované nemovitosti
a s fixaci do 5 let, podané v dobé od
7.4.do 7.5.2017. «
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INSPIRACE

| MALE BALKONY SKYTAJ

/

VELKE MOZNOSTI

Péstujte a sklizejte

Na balkoné si mizete vybudovat ma-
lou kvétinacovou zahradku. Nemate-
-li mista nazbyt, zavéste kvétinace na
zabradli, zevnitf i zvenci. Nebo z bal-
konu vytvorte uzitkovou zahradku.
Zdatnéjsi péstitelé se mohou pustit
do péstovani rajcat, paprik nebo ja-
hod. Bylinkovou zahradku zvladne
kazdy.

Sazejte kreativné

Do netradi¢ni nadoby vytvorené
z vyslouZilych tenisek, lodi¢ek nebo
holinek zasadte rostliny, které nejsou
pfilis naro¢né na objem zeminy a ne-
potfebuji vydatnou zalivku. Podobné
miZe poslouzit i vyfazené nadobi,
napfiklad Salek, ¢ajova konvice nebo
zahradni konev. Na balkoné se budou
krasné vyjimat skalnicky, kaktusy, né-
které druhy letnicek a bylinek.

Chystate se

peéstovat bylinky?
Na slunci se bude dobre
darit bazalce, medunce,
rozmarynu a oreganu.
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Relaxujte

Zvlasté v pripadg, ze balkon nebo terasa nejsou chranéné proti povetrnostnim vlivaim, vybirejte k posezeni kvalitni zahradni
ndbytek z tvrdého dreva s dobrou povrchovou Upravou. Nebo zvolte staré recyklované kousky, kterych nebude Skoda, kdyz

se rozpadnou. Nezapomerite na pestré textilie, které balkon zutulni a rozsuviti.

Schovejte se
do zavétii

Ostré poledni slunce nebo nepfijemny
vitr mohou pobyt na balkoné znepfi-
jemnit. Staci jednoducha striska nebo
zasténa umisténd z navétrné strany,
ajeto. «



Grilujte a hodujte

Laka vas predstava grilovaciho vecirku s prateli na vasem balkoné? Dobry napad. Zvazte vsak, zda nebudou kour
a zplodiny obtézovat sousedy. Také davejte pozor na to, aby jiskry nepodpalily zaclony nebo sousedovo pradlo na
Sndre. Sazkou na jistotu je pro tyto pripady elektricky gril schvaleny pro pouziti venku. ¢

Hrajte si s détmi

Také jste si jako mali radi stavéli do-
mecky v lese? Podobné stavbiCky
z materialu, ktery si donesete z pro-
chazky, si muizete vytvofit také na
balkoné nebo terase. Sta¢i velka
misa, kvétina¢ nebo kosik a s détmi
si na balkoné poskladate z pfirodnich
prvkd kouzelnou zahradku pro malé
skiitky.

Pracujte a ctéte si

na &erstvém vzduchu

Na balkon nebo na terasu se hodi
zasuvka. Mlzete si do ni zapojit ven-
kovni gril, radio, lampi¢ku nebo note-
book. Osvétleni balkonu vyresite i bez
pfivodu elektfiny. Poridte si solarni
svitidla, kterd se daji namontovat na
strop ¢i sténu, pfipadné se daji za-
pichnout do kvétinace. <«
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AHAME

MODRY KLIC JIZ 25 LET ODEMYKA
DVERE LIDEM S POSTIZENIM

Areal Modrého klice ani zdaleka nepripomina ptivodni Sedé socialistické budovy. Svétlé domky
s terasami, z jedné strany obklopené peclivé udrzovanou zahradou, poskytuji jiz dvacet pét let zazemi
vice nez stovce klientl s riznymi formami postizeni.

Vzdélani je grunt:

Kazdy déla svoji praci

Zatimco ti nejmensi pravé doprovaze-
ji na bubinky a chrestidla kytaru pani
asistentky, o nékolik mistnosti dal se
starsi klienti pfipravuji pfi praci s papi-
rem na pozici recepc¢nich. ,U nas ma
kazdy svoji Glohu,” vysvétluje zastup-
ce reditelky Radovan Netusil. Kuchafi
chystaji svaciny, zahradnici pomahaji
pfi praci na zahradé, sanitafi, ktefi se
rekrutuji z nejvice postizenych klien-
td, se u¢i zachazet s vlastnim télem
a zvladnout sebeobsluhu. Také v dil-
nach se intenzivné pracuje. Dospéli
se tu v ramci predprofesni pfipravy
seznamuji s rdznymi materialy, jako

napfiklad keramickou hlinou, dfevem  Klienti, z nichZ néktefi maji regulérni V Modrém
nebo kovem. V chranénych dilnach pracovni smlouvy, obrusuji kuchyf- kli¢i pracuje kazdy,
kromé vlastnich vyrobkd Modrého ské podlozky, kompletuji sponky kdojen trochu maze.

klice vznikaji také vyrobky na zakazku. nebo tkaji podsedaky na zidle. ,Tyhle Prace ma pro klienty

terapeuticky vyznam.

Radovan
Netusil

Modry kli¢ o.p.s.

Zastupce reditelky Milany Remarové

se po pravu oznacuje za inventar Mod- Modry kli¢ 0.p.s. je neziskova nestatni organizace, kterd poskytuje socidl- podlozky na zidle poputuji do nové
rého klice. Do organizace nastoupil pul ni sluzby a fyzioterapii v soucasné dobé 115 détem a dospélym s men- zrekonstruovaného relaxa¢niho pro-
roku po jejim vzniku. Je to vystudovany talnim a kombinovanym postizenim. Déti se zde vzdélavaji na Urovni storu pro zaméstnance Modré pyra-
pedagog. Pres dvacet let tvori tandem zdkladni skoly specidlni a materské skoly specialni. Dennf a tydenni sta- midy,” upozorfiuje pani asistentka.

s pani reditelkou Remarovou. V Mod- cionar a odlehcovaci péce se nabizi klientdm v rGznych formach prizpa-

rém kli¢i je metodikem prace s dospé- sobenych druhu a hloubce jejich postizeni a véku tak, aby se jejich Zivot Modry andél strazny:

lymi klienty, autorem dispozi¢niho i vi- maximalné pFibliZil Zivotu jejich vrstevniki. ¢ Od skolky po zrala léta

zualniho reseni rekonstrukce objektd Vice informaci najdete na www.darcovskasms.cz a www.modry-klic.cz. Cim je Modry kli¢ mezi obdobnymi
a autorem pouzivanych karet vizualni zafizenimi vyjimec¢ny? ,Tim, Ze na
podpory komunikace. ¢ sebe jednotlivé sluzby - vyuZivané

26 RADCE



Tkané podlozky poputuji do nového Modrého prostoru v Modré pyramidé

klienty v rozmezi od téch nejmensich
Skolkovych az po zralé damy a pany -
navazuji, vysvétluje Radovan Ne-
tusil. Déti z matefinky postupuji do
1. tfidy zakladni skoly. Absolven-
ti specialni zakladky se pak podle
svych schopnosti vénuji praktickym
¢innostem nebo pracuji v chrané-
nych dilnach, pfipadné se pripravuji
na budouci povolani.

Plany do budoucna:

Diim jako domov

Na chodbach Modrého klice visi na-
sténky s osobnimi kartickami, podle
kterych klienti poznaji, jaké aktivity
je po cely den ¢ekaji. U nékterych se
po odpoledni svaciné objevuje pik-
togram auta nebo mikrobusu - od-
jezd domd. Jini zGstavaji v tydennim
stacionafi pfimo v arealu Modrého
klice od pondéli do patku a na viken-

dy odjizdé&ji k rodi¢m. Sobéstacnéj-
&1 klienti bydli za pomoci asistent(
.venku“ v bytech v bézné zastavbé
a do Modrého klice dochazeji pra-
covat v dilnach. Jinak maji Zivot jako
ostatni - prace, nakupy, odpocinek,
zabava... ,V poslednich letech nam
nékolik klientl osifelo a dalsi maji ro-
dice v pokrocilém véku,” fika Radovan
Netusil. Proto se do budoucna logicky
nabizi projekt na domov, ve kterém by
dozili klienti spole¢né se svymi star-
noucimi opatrovniky. ,Zatim jsme ve
fazi planovani a shanéni prostredku,”
dodava.

A co zabava?

Modry kli¢ v tom nejede sam
Modry kli¢ neslouZzi jen k praci a uce-
ni, ale také k zabavé. V galerii, ktera
vyrostla v jeho prostorach, vystavuji
pravidelné sva dila klienti, zamést-

Ve tridach

a dilnach se
nachazi koutky urcené
pro relaxaci, kde klienti
odpocivaji nebo se uci
vhimat své télo. Za
hezkého pocasi ale
vSichni nejradéji relaxuji
na zrekonstruované
zahradé.

nanci i renomovani umélci. Misto
setkavani klientd, jejich rodin a vefej-
nosti je také vychozim bodem kaz-
doro¢ni akce ,Jedeme v tom spolu®,
kterou podporuje Urad méstské ¢asti
Praha 12 a Ufad méstské &asti Praha-
-Libus. Osmikilometrova trasa vedena
Modfanskou rokli je vybrana tak, aby
ji mohly zdolat voziky, kocarky i déti
na kolobézkach. Na konci cesty ¢eka
véechny Modfansky jarmark plny
stankd, zabavy a tvofivych dilni¢ek.

Co Modrému kli¢i pomaha...
Modry kli¢ financuje své aktivity
z mnoha zdrojl. Sponzorské dary
pfitom tvofi nezanedbatelnych 10
procent z celkové ¢astky zhruba 30
miliond, které kazdoro&¢né padnou
na provoz zafizeni. V Modrém kli¢i
ovéem nepotfebuji jen dary, dile-
Zité jsou také zakazky — prace pro
dilny chranénych pracovnich mist.
Vzhledem ke zméné financovani
chranénych pracovnich mist bychom
potfebovali vice zakazek, abychom
prezili,* fika reditelka Modrého klice
Milana Remarova.

Modry kli¢ a Modra pyramida

Také modré partnerstvi slavi letos
jubileum. Pred deseti lety prevzali
zastupci Modrého klice od tehdejsi-
ho predsedy predstavenstva Modré
pyramidy pana André Légera klice od
minibusu, ktery sami klienti nazvali
Modry mamut. Od té doby zdlstala
Modra pyramida Modrému kli¢i vér-
na. Stala u rekonstrukce ubytovacich

Pan Netusil z Modrého klice pri prodeji vyrobku klientt v Modré pyramidé

- 2
b L

prostor pro tydenni stacionar a do-
dnes je jeho patronem. Nakupuje
vyrobky dilen Modrého klice a pred
Vanocemi a Velikonocemi poskytuje
prostor pro jejich prodej pfimo ve
své centrale. Modra pyramida také
natocila nékolik reportazi z prostredi
Modrého kli¢e a organiza¢né se po-
dili na kazdoro¢nich hudebnich slav-
nostech. «

Bohous

Modry kli¢ kazdoro¢né udéluje
cenu ,Zlaty Bohous" za vyznam-
nou pomoc nebo sponzorsky
pocin. Jednou z drziteld ocenéni
je Hana Vanéckova, reditelka ex-
terni a interni komunikace Mod-
ré pyramidy, jako zastupkyné
firmy, ktera Modrému klici dlou-
hodobé pomaha a je patronem
tydenniho stacionare.
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DJAKZIVA HO
BAVILO HLEDAT
SPRAVNA RESEN]

A dnes najde vysnény domov i vam

Kuba, 6 let
budouci poradce Modré pyramidy

Modra pyramida

infolinka 800 101 554 | www.modrapyramida.cz Vas radce na finance



